PROGRAMA DE PUESTA A PUNTO
MÉTODO MORERA JANSÀ
TODAS LAS SESIONES  SE CELEBRAN EN
VIERNES
¡¡ATENCIÓN!!:
 LAS PRÓXIMAS SESIONES DE PUESTA A PUNTO, SERÁN
24 DE ABRIL DE 2009 –  CÓMO CONSEGUIR MÁS VENTAS CON EL PAC.
29  DE MAYO DE 2009 -  SI QUIERE PERSUADIR Y NEGOCIAR CON EFICACIA APLIQUE 


        NUESTRO MÉTODO.
26 DE JUNIO DE 2009 –  CONOZCA MEJOR A LOS DEMÁS MEDIANTE EL  
               




GRAFOANÁLISIS DE LA FIRMA.
30 DE OCTUBRE DE 2009 – ¡¡¡ CIERRE LA VENTA, YA  !!!
27 DE NOVIEMBRE DE 2009 – COMO TRABAJAR Y PLANIFICAR EN EQUIPO.
11 DE DICIEMBRE DE 2009 – ALGUNAS REGLAS PARA CONSEGUIR LA EXCELENCIA-

                                        BRINDEMOS JUNTOS PARA EL ÉXITO DEL 2010
29 DE ENERO DE 2010 – TEORÍA Y PRÁCTICA EN LA ORGANIZACIÓN DE EMPRESAS.

26 DE FEBRERO DE 2010 –¡ DÉJESE DE PAMPLINAS Y VENDA !

26 DE MARZO DE 2010 – COMO CONSEGUIR MAS VENTAS CON EL PAC.

30 DE ABRIL DE 2010 - COMO SER UN JEFE EFICAZ Y MOTIVADOR.
28 DE MAYO DE 2010 – CONOZCA MEJOR A LOS DEMÁS MEDIANTE LA PSICOLOGÍA 

                                             DEL GESTO.

2 DE JULIO DE 2010 – MOTIVAR AL EQUIPO ES MAS FÁCIL DE LO QUE PARECE ,        



   APLICANDO NUESTRO MÉTODO.
24 DE SEPTIEMBRE DE 2010 – DELEGUE CON EFICACIA PARA MEJORAR RESULTADOS
29 DE OCTUBRE DE 2010 – COMO INFORMAR , DESPACHAR , FORMAR Y MOTIVAR MEDIANTE LA TÉCNICA DE LAS REUNIONES.
26 DE NOVIEMBRE DE 2010.- EL INDUMENTO Y EL “YO”. LA PERFECTA COMBINACIÓN  DE FORMA-FONDO, CLAVE DEL ATRACTIVO PERSONAL.

10 DE DICIEMBRE DE 2010- BRINDEMOS JUNTOS PARA EL ÉXITO DEL 2011

28 DE ENERO DE 2011- COMO TENER EL CARÁCTER EN FORMA. LOS 8 PUNTOS CLAVE . TÉCNICAS.

25 DE FEBRERO DE 2011- ¡¡ VENDA MAS APLICANDO EL CALD¡¡

25 DE MARZO DE 2011- COMO ATRAER A LA GENTE E INFLUIR A LAS PERSONAS

29 DE ABRIL DE 2011- LO QUE DEBE SABER EL EMPRESARIO  Y EL DIRECTIVO SOBRE EL SABER ESTAR Y EL PROTOCOLO EMPRESARIAL

27 DE MAYO DE 2011- POTENCIE SU MEMORIA Y SERÁ MAS EFICAZ

24 DE JUNIO DE 2011- COMO CONSEGUIR UN AMBIENTE POSITIVO Y MOTIVADOR

30 DE SEPTIEMBRE DE 2011 – SI QUIERE TENER MAS TIEMPO APLIQUE LAS TÉCNICAS DE NUESTRO MÉTODO. SON CONCRETAS Y PRECISAS PARA GANAR TIEMPO LA TIEMPO.

28 DE OCTUBRE DE 2011- SIN REMATE NO HAY VENTA

25 DE NOVIEMBRE DE 2011- VALOR DE LAS APARIENCIAS EN LA GESTIÓN DIRECTIVA

16 DE DICIEMBRE DE 2011- BRINDEMOS JUNTOS PARA EL ÉXITO DEL 2012
NOTA: LA DIRECCIÓN SE RESERVA EL DERECHO DE CAMBIAR LOS TEMAS, EN FUNCIÓN DE LA IMPORTANCIA DEL MOMENTO. 
EL CLIENTE PUEDE SOLICITAR EL ADELANTO O REPETICIÓN DE ALGUNO DE LOS TEMAS Y EN LA MEDIDA DE LO POSIBLE SE INTENTARÁ COMPLACERLE , SIEMPRE Y CUANDO LO PIDA CON 3 MESES DE ANTICIPACIÓN.
