MÉTODO MORERA JANSÀ
FORMACIÓN Y ASESORAMIENTO EN VENTAS-MARKETING Y LIDERAZGO DIRECTIVO

=================================
SEMINARIO SOBRE
COMO CERRAR MÁS VENTAS
(SIN REMATE NO HAY VENTA)

SEMINARIO DIRIGIDO A :

EMPRESARIOS , GERENTES, JEFES DE VENTA Y VENDEDORES INQUIETOS DE CUALQUIER TIPO DE VENTA Y ARTÍCULO, CON AFÁN DE INCREMENTAR SUS VENTAS.
· Los cinco errores que frustran ventas y como evitarlos, con el fin de cerrar más ventas.

· Técnicas para potenciar el carácter del Vendedor, incrementando aquellas cualidades imprescindibles para el remate.

· Técnicas de remate de ventas.
=========================================
DÍA:  Sábado 27 de febrero de 2010
LUGAR:Despacho en Playa San Juan c/ Dorada 6 -12

HORA: 9  a 14 h con 30 minutos de descanso

PRECIO : 125 € MAS 16 %  IVA

